GUIDE GRATUIT — GLOBALSTART.FR

5 ERREURS FATALES

de la diaspora algerienne
qui veut investir en Algerie

(et comment les eviter pour lancer ton business
sans te planter des le depart)

8 Millions 13 000+ 20%

de la diaspora startups en Algerie creees par diaspora

Prepare par GlobalStart.fr | contact@globalstart.fr | @globalstart.fr sur TikTok
Edition Mars 2026



Avant de commencer...

Tu fais partie des 8 millions d'Algeriens de la diaspora. Tu regardes I'Algerie changer, tu vois les
opportunites, et tu te dis : "C'est maintenant qu'il faut y aller.”

Tu as raison. L'Algerie en 2026, c'est 280 milliards de dollars de PIB, 13 000+ startups enregistrees, des
facilitations inedites pour la diaspora — creation a distance bientot possible, 1% d'apport seulement pour
les micro-projets via I'ANADE, Sidjilcom pour tout faire en ligne. Le timing est bon.

Mais on voit trop de gens de la diaspora se planter sur des erreurs evitables. Des erreurs qui coutent du
temps, de l'argent, et parfois toute la motivation de se lancer.

Ce guide te montre les 5 pieges les plus frequents — et surtout comment les eviter pour lancer ton
business en Algerie avec les bonnes bases.

Au programme :

01 Choisir le mauvais statut juridique
02 Se fier aux 'bons plans' de YouTube et des groupes Facebook
03 Investir sans connaitre son seuil de rentabilite
04 Ignorer les facilitations gouvernementales 2026
05 Vouloir tout gerer seul depuis l'etranger
Bonu

S Comparatif des statuts + Checklist de lancement



ERREUR #1 Choisir le mauvais statut juridique

C'est l'erreur numero 1 — et elle coute cher. Beaucoup de gens de la diaspora creent un statut
auto-entrepreneur parce que c'est rapide (24-48h) et pas cher. Probleme : ce statut a des limites
critiques que personne ne te dit avant.

Ce que tu NE PEUX PAS faire en auto-entrepreneur :
- Importer des marchandises (seules les SARL/EURL sont habilitees a l'importation)
- Embaucher des employes (statut reserve aux travailleurs independants)

Depasser 5 millions de DZD de chiffre d'affaires annuel

!

Obtenir un financement bancaire serieux

!

!

Rassurer des partenaires institutionnels ou grands clients

Resultat : Tu lances ta conciergerie Airbnb ou ton agence marketing en auto-entrepreneur, et quand tu
veux grossir, importer du materiel, ou embaucher quelqu'un sur place — tu dois tout recommencer. Perte
de temps, frais supplementaires, et frustration.

Pour 90% des projets diaspora, la bonne structure est I'EURL (si tu es seul) ou

LA la SARL (si tu as un associe local). Creation en 7-14 jours, protection de tes
SOLUTION biens personnels, acces a l'importation et au credit bancaire. GlobalStart peut
t'accompagner de A a Z a distance.

[ Identifier l'activite exacte AVANT de choisir le statut
[] Si tu veux importer — EURL ou SARL obligatoire
[] Si tu veux embaucher - EURL ou SARL obligatoire

[ Auto-entrepreneur OK uniquement pour services independants avec petit CA

Se fier aux 'bons plans' YouTube et groupes
Facebook

ERREUR #2

YouTube, les groupes Facebook 'Business Algerie', les forums... On y trouve des temoignages, des
conseils, des 'plans'. Le probleme : la plupart de ces informations ont 6 mois a 3 ans de retard sur la
realite du terrain en 2026.

Ce que tu risques si tu suis des conseils depassees :
- Des prix de fournisseurs completement differents (inflation 2024-2025)
- Des procedures administratives qui ont change (Sidjilcom, nouvelles reglementations)
- Des 'contacts' de fournisseurs qui ne travaillent plus ou ont ferme

- Des conseils juridiques invalides (loi de finances 2026 = nouvelles regles)



On voit des gens partir avec un budget calcule sur des prix 2022 et se retrouver avec une surprise de

40-60% sur le budget reel. En Algerie, les prix varient vite et certains secteurs ont ete tres touches par
l'inflation.

S'appuyer sur des sources a jour : guides officiels (CNRC, ANADE, Sidjilcom),

LA entrepreneurs recemment installes (moins de 6 mois), et des professionnels
SOLUTION specialises dans l'accompagnement diaspora comme GlobalStart — qui
maintient ses fiches et informations en temps reel.

[1 Verifier la date de toute information trouvee en ligne
[ Contacter directement des entrepreneurs installes recemment (2025-2026)
L] Utiliser les sources officielles : cnrc.dz, anade.gov.dz, startup.dz

[ Ne jamais valider un budget sans I'avoir confirme avec quelqu'un sur le terrain



ERREUR #3 Investir sans connaitre ton seuil de rentabilite

C'est l'erreur la plus emotionnelle. Beaucoup de gens de la diaspora voient une opportunite, s'emballent,
investissent 2-3 millions de DZD... et realise 3 mois apres qu'ils auraient besoin de vendre X fois plus que
prevu pour rentrer dans leurs frais.

Le seuil de rentabilite (ou point mort) c'est le niveau de ventes minimum pour couvrir toutes tes charges
fixes. Si tu ne le calcules pas avant de lancer, tu pilotes a I'aveugle.

Exemple concret — Photobooth 360 Mariages :
- Budget materiel (cabine 360, eclairage, imprimante) : ~600 000 DZD
- Charges fixes mensuelles (location stockage, marketing, amortissement) : ~45 000 DZD/mois
- Prix par prestation mariage : 25 000 DZD
- Seuil de rentabilite = 2 mariages/mois minimum pour couvrir les charges

- Objectif realiste = 4-6 mariages/mois pour etre rentable en annee 1

Sans ce calcul, tu penses 'ca va marcher' mais tu n'as aucun objectif concret. Nos fiches business plans
incluent ce calcul pour chacune des 10 activites.

Avant tout investissement : calculer le CAPEX (investissement initial), les

LA charges fixes mensuelles, le prix de vente unitaire, et le nombre de
SOLUTION ventes/mois pour etre rentable. Situ ne sais pas le faire seul, utilise nos fiches
— chaque budget y est detaille ligne par ligne.

[] Calculer le CAPEX total (materiel + creation societe + premier loyer)
[] Lister toutes les charges fixes mensuelles (loyer, salaires, charges sociales)
[ Definir un prix de vente realiste base sur la concurrence locale

[] Calculer combien de ventes/mois pour couvrir les charges (seuil de rentabilite)

ERREUR #4 Ignorer les facilitations gouvernementales 2026

L'Algerie en 2026, c'est beaucoup de facilitations pour les entrepreneurs et la diaspora — mais la
plupart des gens ne les connaissent pas, donc ils ne les utilisent pas.

Ce que tu rates si tu n'es pas informe :

- ANADE — 1% d'apport : Pour les projets inferieurs a 5M DZD, I'apport personnel n'est que de 1%
(50 000 DZD max). Le reste est finance.

- ASF (Algeria Startup Fund) : 2.4 milliards DZD disponibles pour les startups innovantes — 100+
startups financees en 2025.



- Exonerations fiscales startups : Loi de finances 2026 — exonerations pour startups labellisees,
taux reduit a 0.5% pour auto-entrepreneurs en micro-importation.

- Creation a distance (bientot officielle) : Le gouvernement algerien prepare la legalisation de la
creation d'entreprise 100% en ligne pour la diaspora.

- Sidjilcom : Plateforme digitale du CNRC — 11 procedures deja demateriaisees en 2026
(reservation de nom, etc.).

Ces avantages peuvent reduire ton investissement de depart ou tes impots de facon significative. Ne pas
les connaitre, c'est laisser de I'argent sur la table.

Consulter systematiquement anade.gov.dz, startup.dz et cnrc.dz AVANT de
choisir ton financement. Notre service d'accompagnement inclut une analyse
des aides disponibles pour ton projet specifique.

LA

SOLUTION

L] Verifier I'eligibilite ANADE (projet < 5M DZD = 1% d'apport seulement)
[1 Verifier si ton projet peut etre labellise startup (startup.dz)
[1 Explorer les exonerations fiscales Loi de Finances 2026

[] S'inscrire sur Sidjilcom pour les demarches de registration



ERREUR #5 Vouloir tout gerer seul depuis I'etranger

Tu es en France, en Belgique, au Canada. Tu veux ouvrir un business en Algerie. Et tu essaies de tout
controler a distance — les demarches administratives, les fournisseurs, le recrutement, la gestion
quotidienne...

C'est la recette du burn-out ou de l'echec. Pas parce que tu es incapable, mais parce que certaines
choses necessitent une presence physique ou un representant de confiance sur place.

Ce que tu ne peux PAS faire efficacement a distance :
- Negocier avec les fournisseurs locaux (les meilleurs prix se discutent en face a face)
- Gerer les aleas administratifs (retards, documents manquants, interlocuteurs)
- Superviser la qualite d'un stock ou d'un service au quotidien

- Regler les problemes urgents (technique, client, employe)

Le modele qui marche pour la diaspora, c'est le binome diaspora + gestionnaire local : toi tu finances,
tu supervises la strategie, tu geres les finances depuis l'etranger — et quelgu'un de confiance gere
l'operationnel sur place.

Nos fiches business plans incluent un schema specifique pour structurer ce binome, avec les clauses
juridiques a prevoir et la repartition des roles.

Identifier des le depart un gerant local de confiance (famille, ami de confiance,

LA ou professionnel recommande). Definir par ecrit les roles, la remuneration, et
SOLUTION les limites de decision. GlobalStart peut t'aider a structurer cet accord dans le
cadre de son service d'accompagnement.

[] Identifier 2-3 candidats potentiels pour le role de gerant local
[1 Definir par ecrit les responsabilites de chacun (toi + gerant local)
[ Prevoir une remuneration attractive pour le gerant local (evite la negligence)

[] Mettre en place des outils de suivi a distance (reporting hebdo, acces comptes)



BONUS — COMPARATIF DES STATUTS JURIDIQUES EN ALGERIE 2026

Capital mini. Aucun 100 000 DZD 100 000 DZD
Associes Seul 1 seul 2a50

Peut importer ? IN[O]\\ (0]V]} Qul

Peut embaucher ? NON oul oul
Plafond CA 5M DZD/an lllimite lllimite
Fiscalite Forfaitaire 0.5% IRG/IBS IBS 26%
Diaspora ideal ? Debut seul OUl - ideal 1 pers. OUlI - avec associe
Financement banque Difficile Ooul Oul

Duree creation 24-48h 5-7 jours 7-14 jours

Note : Pour la diaspora, 'EURL est generalement le meilleur choix pour demarrer seul — protection du patrimoine
personnel, acces a l'importation, financement bancaire. La SARL est recommandee si tu as un associe local.

BONUS — CHECKLIST DE LANCEMENT : DES L'IDEE AU PREMIER CLIENT

AVANT DE COMMENCER

Valider l'idee de business (marche + concurrence locale) [] Semaine 1
Definir le statut juridique adapte [] Semaine 1
Preparer les documents (CNI, extrait n12, casier judiciaire) [] Semaine 1-2
Choisir et valider un associe/gerant local de confiance [] Semaine 2
Estimer le budget CAPEX + fonds de roulement 3 mois [] Semaine 2

CREATION JURIDIQUE

Reservation du nom de la societe (CNRC / Sidjilcom) [] Semaine 3
Signature actes chez le notaire (ou procuration notariee) [] Semaine 3-4
Ouverture compte bancaire + depot capital [] Semaine 4
Immatriculation au registre de commerce [] Semaine 4-5

Obtention NIF (Numero d'ldentification Fiscale) [] SEINETERS



Affiliation CNAS / CASNOS

LANCEMENT COMMERCIAL

Identifier les fournisseurs et tester les prix
Lancer les premieres ventes / premiers clients

Mettre en place la comptabilite (comptable + logiciel)

Semaine 6-7

Semaine 7-8

Semaine 8



Tu veux aller plus loin ?

Le Pack 10 Business Plans Algerie 2026 te donne pour chaque activite :

- Le statut juridique optimal (avec pourquoi c'est le bon choix pour cette activite)
- Le budget CAPEX ligne par ligne en dinars algeriens (prix 2026 verifies)

- Les fournisseurs avec adresses et prix indicatifs

- Le schema diaspora/gerant local (roles, contrat, suivi)

- Laroadmap semaine par semaine pour les 8 premieres semaines

L'estimation de revenus et le seuil de rentabilite calcule

!

10 BUSINESS PLANS 29€ Livraison immediate sur
COMPLETS 290€ WhatsApp

Commander maintenant : envoie 'PACK10' sur WhatsApp — wa.me/33XXXXXXXXX
Ou visite : globalstart.fr

Tu veux qu'on cree ta structure juridique a ta place ?

Notre service Accompagnement Creation d'Entreprise (150€ a 400€) :
[1 On gere tout le dossier pour toi (statut, documents, notaire, CNRC)
[ Tu n'as pas besoin de te deplacer en Algerie
[1 +60 structures creees, 7 pays de la diaspora, 0 dossiers rejetes definitivement
[] Delai record : 6 jours. Delai moyen : 2-3 semaines

[ Appel de 30 min gratuit pour evaluer ton projet

Prendre rendez-vous : envoie 'CREER' sur WhatsApp - wa.me/33XXXXXXXXX

GlobalStart.fr — Ton partenaire pour lancer ton business en Algerie
contact@globalstart.fr | TikTok : @globalstart.fr | Instagram : @globalstart.fr



